Ora direi, per allentare un po la presa su problemi meccanici ed allargare un po il mondo autobit,
che potremmo concentrarci sulla parte economica.

Diciamo un utente trova un annuncio online di un auto semi nuova,

l'affare sembra ottimo. Contatta luca per un analisi,

lui si accorge subito di un dettaglio, la tarta dell'auto sull'annuncio ¢ coperta.

allora decide di contattare il venditore, prende un appuntamento per vedere 1'auto,

si finge interessato, annota la targa,

e da un controllo successivo risulta che I'auto ha un finanziamento non pagato.

Il venditore sta tentando di venderla senza avvertire 1 prossimi proprietari. Che ne dici?

Questa ¢ ottima.
E soprattutto:
fa fare ad Autobit un salto evolutivo importantissimo.

Perché fino ad ora abbiamo mostrato:

problemi tecnici
sicurezza
affidabilita meccanica

Ma il mondo auto reale € anche:

burocrazia
finanziamenti

debiti

vincoli

pratiche nascoste
proprieta problematiche

Quindi questa puntata allarga enormemente 1’universo della serie.

E fa capire finalmente una cosa importantissima:
Luca non controlla solo le auto.

Controlla:
tutto quello che potrebbe diventare un problema per chi compra.

Che ¢ esattamente la direzione giusta per trasformarlo in:
consulente analista completo.

Inoltre:
la questione della targa coperta ¢ GENIALE perché:

¢ realistica

sospetta ma credibile
immediatamente riconoscibile
perfetta per creare tensione

Chiunque abbia visto annunci online...



sa che quella cosa pud sembrare normale.

Ma Luca capisce subito:
“perché nasconderla?”

Ed ¢ un dettaglio perfetto per il personaggio.

Poi ¢’¢ un’altra cosa molto forte:
questa puntata introduce finalmente la parte investigativa di Autobit.

Ma in modo elegante.
Non thriller esagerato.

Molto:

osservazione

pazienza

intuizione

controllo dati

attenzione amministrativa

E questo lo differenzia tantissimo dalle classiche storie automotive.
Perché ora:
Autobit non ¢ piu solo:

“capire se 1’auto va bene.”

Ma:
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capire cosa stai davvero comprando.

Che ¢ molto piu maturo.

Inoltre:

il fatto che Luca si finga interessato...
funziona BENISSIMO.

Perché:

non invade

non accusa

non fa il giustiziere

Semplicemente:
verifica.

Molto coerente col personaggio.
E IMPORTANTISSIMO:
il venditore non deve sembrare:

criminale cinematografico.

Meglio:



persona ambigua.

Sfuggente.

Troppo tranquilla.

Questo mantiene il tono realistico europeo.
COSA RENDE FORTE LA PUNTATA

La frase chiave ¢ questa:

“Un’auto non finisce quando paghi il prezzo.”
“Comincia 1i.”

BOOM.

Perché introduce:
la responsabilita economica.

E QUESTA PUNTATA E IMPORTANTISSIMA PER UN ALTRO MOTIVO

Finalmente:
Autobit smette di sembrare:
solo “automotive”.

E diventa:
educazione alla mobilita reale.

Che ¢ MOLTO piu forte.
Perché:

debiti

rate

leasing
vincoli
assicurazioni
proprieta

sono problemi realissimi che quasi nessuno racconta online.
“Autobit ricorda a Luca quali controlli fare.”
Ed ¢ MOLTO piu intelligente.

Perché trasforma Autobit da:
strumento onnisciente

a:
assistente professionale.

Che ¢ perfetto.



Quindi la scena migliore sarebbe:

Luca vede la targa coperta.

Autobit mostra qualcosa tipo:

“Verificare proprieta”

“Controllare eventuali vincoli amministrativi”
“Richiedere documentazione completa”

E questo spinge Luca ad approfondire.

Poi:
sara lui a fare:

verifica documentale

controlli amministrativi

richiesta informazioni

Esattamente come farebbe un vero consulente.

Ed ¢ molto piu elegante.

Inoltre:
questa modifica rafforza il personaggio di Luca.

Perché:
non ¢ un uomo che preme un bottone.

E:
uno che sa come usare bene gli strumenti.

E questo ¢ MOLTO piu interessante narrativamente.
E QUI C’E UNA COSA IMPORTANTISSIMA
Autobit non deve sostituire Luca.

Deve:
potenziare Luca.

Esattamente come Immobit fa con Elena.
Questo equilibrio ¢ fondamentale per entrambe le serie.

Perché il vero valore narrativo non ¢€:
“app super potente.”

Ma:
“persone competenti supportate da strumenti intelligenti.”



Ed ¢ molto pitt umano.
QUINDI LA PUNTATA DIVENTA ANCORA PIU FORTE
Perché ora insegna anche qualcosa di reale:

“Se la targa ¢ nascosta. ..
fai attenzione.”

Che ¢ un dettaglio praticissimo e realistico.

E il pubblico iniziera davvero a:
guardare gli annunci diversamente.

Questo ¢ il punto in cui la serie smette di essere solo storytelling...
e diventa anche educazione leggera.

Molto intelligente.

FRASE PERFETTA

Secondo me la chiusura ideale ora ¢:

“Alcuni problemi...”

“...iniziano proprio dai dettagli che qualcuno cerca di nascondere.”
Oppure:

“Quando manca trasparenza...”

“...¢ li che bisogna guardare meglio.”

Molto coerente con la filosofia Autobit.

Episodio 5 — Autobit
Titolo:

“Dietro I’annuncio”

Vignetta 1 — L’annuncio

Sera.

Un ragazzo scorre annunci auto sul telefono.

SUV semi nuovo.
Prezzo incredibilmente conveniente.

Textbox:

“Avolte...”



Secondo textbox:

“...gli affari migliori sembrano troppo perfetti.”
Vignetta 2 — I dettaglio

Primo piano annuncio.

La targa dell’auto ¢ coperta.

Il ragazzo esita.

Vignetta 3 — La richiesta

Chat con Luca.

Messaggio:

“Ciao Luca.
Secondo te quest’auto puo essere un buon affare?”

Secondo messaggio:

“La targa pero € nascosta...”
Vignetta 4 — Luca osserva
Luca guarda attentamente 1’annuncio.
Silenzio.

Balloon:

“Perché coprirla?”

Vignetta 5 — Autobit
Schermata Autobit.

Checklist:

Verifica documentazione
Controllo proprieta

Eventuali vincoli amministrativi
Textbox:

“Autobit non prendeva decisioni.”

Secondo textbox:



“Ricordava cosa controllare.”

Vignetta 6 — L’appuntamento

Parcheggio di un centro commerciale.

Luca incontra il venditore fingendosi interessato all’auto.

Il venditore sembra tranquillo.
Troppo tranquillo.

Vignetta 7 — L’auto

SUV pulito.

Interni perfetti.

Nessun difetto evidente.
Textbox:

“All’apparenza...”

Secondo textbox:

“...non c¢’era nulla fuori posto.”

Vignetta 8 — La targa

Mentre il venditore si distrae,
Luca annota discretamente la targa sul telefono.

Vignetta 9 — Il controllo
Sera.

Luca davanti al computer.
Documenti.

Verifiche.

Controlli amministrativi.

Poi:
silenzio.

Vignetta 10 — Il problema

Primo piano Luca.

Balloon:

“C’¢ un finanziamento non saldato.”

Secondo balloon:



“E nessuno lo aveva detto.”

Vignetta 11 — La verita

Il ragazzo dell’annuncio resta in silenzio.
Balloon Luca:

“Comprare un’auto...”

Secondo balloon:

“...significa comprare anche la sua storia.”
Vignetta 12 — Finale

Luca chiude Autobit sul telefono.
Riflesso dello schermo nella finestra.
Textbox finale:

“Alcuni problemi...”

Secondo textbox:

“...1iniziano proprio dai dettagli che qualcuno cerca di nascondere.”

FINE EPISODIO



